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Objetivo general

El objetivo general del programa de maestria es dotar de conocimientos gerenciales y de técnicas
modernas de ventas a los profesionales, para que manejen los elementos requeridos de gestion e
interpreten adecuadamente una estrategia de mercadeo y asi transformarla en una estrategia de
ventas.

Perfil de ingreso

Los postulantes a la maestria en Gestion de Ventas, deben poseer titulo de tercer nivel de grado
preferentemente en el campo amplio de la Administracion, sin embargo, podrdn acceder
postulantes de otras dreas del conocimiento que acrediten experiencia de 2 afios afin al programa.
Entre las aptitudes bdsicas y especificas que requieren los aspirantes al programa de maestria se
encuentran las siguientes:

¢ Habilidad de resolver problemas especificos aplicando razonamientos y procedimientos.

e Manejo de las relaciones de dependencia y complementariedad.

¢ Adaptabilidad a los procesos de cambios que demanda el programa de maestria. Los futuros
estudiantes deberdn contar ademds con habilidades, como tener capacidad para escuchar y
sintetizar ideas conocidas y nuevas, y una marcada inclinacion hacia la lectura y a la busqueda de
informacion.

MAESTRi’A
GESTION DE VENTAS

RPC-S0-04-N0.125-2021
TITULO OTORGADO POR ECOTEC: MAGISTER EN GESTION DE VENTA

MALLA CURRICULAR - MODALIDAD SEMIPRESENCIAL

Métodos

o i -

a e p o Finanzas para la Andlisis y
o Etica y Liderazgo Es;?z':zﬁ:iss z:rq Invt:ﬂs:gzﬂg: b Gestién Comercial Desarrollo de
ﬁ Mercados y el Marketing Mercados
)

a . Técnicas de . . Gestion de Equipos Plan

o Gestién de Ventas Ventas Gestion de Clientes de Ventas de Ventas Plan de Ventas
[ y Canales de Distribucién

[

(O +593-991830 576

& PBX: (04) 5150400 OPC. 2 e

< posgrado@ecotec.edu.ec $ae. Empieza tu
proceso de

ESCANEA

CAMPUS

Q@ GUAYAQUIL
Av. Juan Tanca Marengo Km. 2

S

o o8 ccoe oo®



