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ANÁLISIS ESTADÍSTICOANÁLISIS ESTADÍSTICOETICA
COMPORTAMIENTO 
ORGANIZACIONAL

DESARROLLO 
SOSTENIBLE

REALIDAD NACIONAL 
Y POLITICA EN EL 
MUNDO ACTUAL

EMPRENDIMIENTO
DECISIONES BASADAS 

EN DATOS E IA

LABORATORIO DE 
INNOVACIÓN Y 

GESTIÓN
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COMPORTAMIENTO 
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*Nota Técnica 1: Las horas de 
servicio comunitario no son 
asignaturas, sino que corresponden 
a las horas donde se van a 
desarrollar, en ese semestre las 
horas de servicios comunitarios.

**Nota Técnica 2:  Las horas de 
prácticas laborales no son 
asignaturas, sino que corresponden 
a las horas donde se van a 
desarrollar, en ese semestre las 
prácticas laborales.
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